ito dopo la pandemia»

imprese nell’accesso al cred
Carlo De S

i per supportare le

«Le nuove soluzion

Imone
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GUERRA DEI DAZI
BREXIT
CAMBIAMENTO CLIMATICO
CRESCITA BASSA . . SITUAZIONE GIA' COMPLESSA
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IMPATTO GLOBALE

PIANI DI SALVATAGGIO

»

CONSEGUENZE
SOCIALI, POLITICHE,
ECONOMICHE,
FINANZIARIE

ACCELERAZIONE
TECNOLOGICA

(5

NUOVI MECCANISMI
ECONOMICI

PER ACCEDERE A
LIQUIDITA’

NUOVE LOGICHE DI
FINANZIAMENTO PER
LE IMPRESE

Responsability e Innovation e Clarity
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Quanto manca ad una nuova normalizzazione?

3 mesi I 2%

-
-

6 mesi

12 mesi

18 mesi

2 anni o piu

R it ok vl

Responsability e Innovation e Clarity
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Il termometro delle imprese italiane per settore

TURISMO E TRASPORTO
EVENTI E FIERE

MUSICA, CULTURA, SPETTACOLO
COMMERCIO E RISTORAZIONE
SPORT / PALESTRE / PISCINE
AUTOMOTIVE
CANTIERISTICA
INDUSTRIA METALMECCANICA
RETAIL PROSSIMITA’
IMMOBILIARE E COSTRUZIONI
SHARING ECONOMY
TRASPORTI E LOGISTICA
ENERGETICO
INFRASTRUTTURE
BANCARIO/ FINANZ/ ASSICRATIVO
AGROALIMENTARE
GDO
TELCO/ MEDIA
SANITARIO/FARMACEUTICO

Responsability e Innovation e Clarity

Insurance ¢ Risk Management e Lifestyle



Il clima di fiducia delle imprese

Piu opportunita 540/0

Piu rischi

34%

Non ha idea 12%

FIGURA 4. CLIMA DI FIDUCIA DELLE IMPRESE PER SETTORE DI ATTIVITA ECONOMICA
Gennaio 2011 — agosto 2020, indici destagionalizzati (base 2010=100)

1%

115

75

201

e Menif et uriero s, COSHTLZION

2012

Commercio  ====- Servizi

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020
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Quali problemi dovranno affrontare le imprese? E

Piu opportunita
Piu rischi

Non ha idea 12%

FIGURA 4. CLIMA DI FIDUCIA DELLE IMPRESE PER SETTORE DI ATTIVITA ECONOMICA
Gennaio 2011 — agosto 2020, indici destagionalizzati (base 2010=100)

. anif et Uri €10 . (COSHTLZION e COMMENrcio -====Senvizi

2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020
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L'andamento dei prossimi 12 mesi E

Quale sara 'andamento nei prossimi 12 mesi? Saldo aumento vs diminuzione

Tempi di pagamento dei clienti/ insolvenze +52

Indebitamento con banche/ intermediari finanziari +43

'1 6 Investimenti

_ _ Quali sono gli strumenti e le pratiche
-21 Livello occupazionale pill rilevanti adottate per proteggere

44 Fatturat il cash flow dell’'azienda®?
= atturato

Taglio spese/limitazione 5 8 %

Attivazione dei finanziamenti 45%

Cassa integrazione 43%

Responsability e Innovation e Clarity Insurance ¢ Risk Management e Lifestyle



COSA E" ACCADUTO
NELLECONOMIA REALE



(5

+<"  LINEE DI CREDITO DA FORNITORI
QQ~
. FIDI BANCARI | ACQUIST!
REVERSE FACTORING
A.B.S.
‘ ANTICIPO FATTURE '
. FACTORING
F'VENDITE

FINANZIAMENTO CONTRATTI
CARTOLARIZZAZIONE ...

Responsability e Innovation e Clarity Insuranceje Risk Management e Lifestyle
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©
&% BANCHE NAZIONALI

 COFIDI

AGENZIE DI CREDITO ALL'ESPORTAZIONE (SACE)

ASSICURAZIONI PRESENTI SUL MERCATO NAZIONALE

PREFERENZIALMENTE UNA SOLA TIPOLOGIA DI POLIZZA

* PREFERENZIALMENTE UN SOLO ASSICURATORE

Responsability e Innovation e Clarity Insurance ¢ Risk Management e Lifestyle
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S
éc,
®« INTERRUZIONE DI ALCUNE CATENE DI FORNITURA —
* DIMINUISCONO LE VENDITE NO
* S| ALLUNGANO I TEMPI DI PAGAMENTO DEI CLIENTI s
VISIBILITA
* PIANIFICAZIONE A BREVE / MEDIO TERMINE IMPOSSIBILE  —
« DIMINUISCE LA PROPRIA BONTA DI CREDITO
NO

* INCERTEZZA SUL RINNOVO DEI FIDI BANCARI

DIMINUISCE LA ASSICURABILITA DEI CLIENTI PREVISIONALITA

ZERO VISIBILITA’ + ZERO PREVISIONABILITA’

RISCHIO NON CALCOLABILE

Responsability e Innovation e Clarity Insurance ¢ Risk Management e Lifestyle
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A
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TACQUISTI VENDITE
PIANIFICAZIONE A BREVE / MEDIO TERMINE IMPOSSIBILE DIMINUISCONO LE VENDITE
DIMINUISCE LA PROPRIA BONTA DI CREDITO SI ALLUNGANO | TEMPI DI PAGAMENTO
INCERTEZZA SUL RINNOVO DEI FIDI BANCARI DIMINUISCE LA ASSICURABILITA DEI CLIENTI

TIMELINE

LIQUIDITA

Responsability e Innovation e Clarity Insurance ¢ Risk Management e Lifestyle
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A s
& AUMENTA LA NECESSITA DI [ casH ou€> <CASH N | DIMINUISCE IL

ACQUISTI COSTI OPERATIVI VENDITE
TIMELINE >
CASH FLOW
NEGATIVO
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Gli ultimi 12 mesi...

MORATORIA

f 3 MEDIOCREDITO

CENTRALE

sace"

DECRETO RISTORI gruppo cdp

EDIZIONE STRAORDINARIA

Anne 161° - Numero 94

A"
<

GAZZETTA &3 UFFICIALE

DELLA REPUBBLICA ITALIANA
PARTE PRIMA Roma - Mercoledi, 8 aprile 2020 ‘.‘w;':,';;.‘,‘l",',',',,‘

DECRETO
LIQUIDITA' s
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..e ora?

EUROPEAN
OrRsAFATTURAt LIBROKERS FFINANCE

ASSICURAZIONII
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INTEGRAZIONE BANCASSURANCE

e

GEOGRAFIA

INTEGRAZIONE DI
ASSICURAZIONE E BANCHE

(KEYWORDS)

4

METODOLOGIA

N

KNOW HOW




GEOGRAFIA E

ASSICURAZIONI BANCHE

OPERANTI SU CONDIVIDONO OPERANTI SU GEOGRAFIA
GEOGRAFIA RISCHI : TRANSNAZIONALE
TRANSNAZIONALE

INTERNAZIONALIZZARE
LA CONDIVISIONE
DEI RISCHI

Z INNOVAZIONE z
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METODOLOGIA

ASSICURAZIONE

PRODOTTO

BANCHE
ISTITUZIONI
FINANZIARIE

FINANZIAMENTO

CLIENTE DEL SISTEMA

APPROCCIO SISTEMICO

COMPONENTI DEL SISTEMA

e METODOLOGIA

ENGINEERING

NORMATIVA

RATING

<
)
=
DAY
-
%
<

ECONOMIA
REALE
LIQUIDITA

TARGET DEL SISTEMA

> INNOVAZIONE Z
—_

Responsability e Innovation e Clarity
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Metodologia

BANCA

FINANZIAMENTO
FINANZIAMENTI FACTORING MAGAZZINO

ASSICURAZIONE ASSICURAZIONE ASSICURAZIONE

ASSICURAZIONE ECCEDENZA

SINDACAZIONI DT DI PERDITA

BANCA

LETTERE
CREDITO

ASSICURAZIONE

GARANZIE
PAGAMENTO

BANCA

FINANZIAMENTO
CONTRATTI

ASSICURAZIONE

GARANZIE
CONTRATTUALI

BANCA BANCA

INVESTIMENTI FIDO
CAPEX AZIENDALE

ASSICURAZIONE IMPRESA ASSICURAZIONE

QUOTA SHARE BONDS GARANZIA
RISK SHARE COLLATERALI FINANZIARIA

Responsability e Innovation e Clarity
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Know How

BANCHE ASSICURAZIONI E

PRODOTTI PRODOTTI
Finanziamento acquisti a lungo termine Assicurazione crediti
Sconto fatture Garanzie di pagamento

Finanziamento macchinari Copertura rischio politico

Finanziamento export Copertura eccedenze di perdita
Project financing Performance Bond

Finanziamento vendite a lungo termine Garanzia pagamento anticipato

Finanziamento PMI Copertura crediti selettiva

Finanziamento commodity trade Coperture top up

INTERAZIONE FRA | PRODOTTI
BANCARI E ASSICURATIVI

Responsability e Innovation e Clarity Insurance ¢ Risk Management e Lifestyle







RISK MANAGEMENT E TRASFERIMENTO DEL RISCHIO

L'importanza del risk management nel successo d'impresa

S Politico N%

._? Normativo 18%

§ Reputazione 19%
ﬁ Controparte 49%

= Concentrazione 51%

Inflazione

5 Commodity

§ Cambio
% Tassi d'interesse

&2 Liquidita

Credito 60%

= Informatico 25%

T Ambientale 26%

§' Esterno 26%

:'F; Risorse umane 32%

= Processi 53%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 709
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WELFARE AZIENDALE

Finora i piani di welfare (cioé tutte le iniziative e benefit volti a tutelare il benessere dei
lavoratori) sono stati pensati dalle aziende per rispondere altri tipi di esigenze, come
avere maggiore tempo per se stessi e per la propria famiglia, o benefit di tipo
economico. Ma ora che tutti abbiamo provato a lavorare da casa, sentendoci distanti, a
volte soli, e soffrendo la mancanza dell'interazione sociale, il tema diventa quanto mai
pressante. Le aziende dovranno proporre modi innovativi per coinvolgere la loro forza
lavoro diffusa, garantendo che nessun dipendente si senta distaccato dal resto del
team. Il lavoro agile € un'opportunita per pensare a un welfare differente e smart.

WELFLIFE
We love your family
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PROTEZIONE DAL RISCHIO DI CAMBIO E

«La pandemia ha trasmesso incertezza ai mercati finanziari e le oscillazioni delle valute sono
diventate ancora meno prevedibili. I| movimento dei cambi puo erodere il margine industriale delle
PMI che hanno rapporti import e export.» EB FINANCE e al tuo fianco per coprire il rischio.

COPRIRE IL RISCHIO DI CAMBIO ATTRAVERSO
L’'UTILIZZO DI STRUMENTI ASSICURATIVI E
BANCARI MIXATI

B accedere a strumenti di gestione del rischio cambio in
condizioni di mercato instabili per oltre 100 valute

B fare preventivi piu solidi su acquisti e vendite in valuta e
contare su un budget chiaro

B Proteggere i margini dai rischi di fluttuazione delle
monete degli altri Paesi

B Usufruire di una soluzione veloce, semplice
e interamente digitale

Un notevole vantaggio, soprattutto in una fase di ripartenza
del commercio internazionale come quella che stiamo

vivendo. E FINANCE
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SELEZIONARE I CLIENTI

Nella ripartenza a fare la differenza sara da un lato la disponibilita di cassa e dall’altro la
capacita delle imprese di misurare Iin anticipo la qualita dei propri clienti e crediti
commerciall.

B Analisi dei clienti attraverso le
banche dati del Credito Commerciale

B Creazione di procedure interne di
valutazione dello scoring

B Formazione alla rete commerciale
nell’approccio con il cliente dal punto
di vista dei flussi finanziari

B Cessione delle fatture

E TRADE
CREDIT
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ASSICURARE IL CREDITO

CONOSCERE
| CLIENTI

Q@ Q

nZ===n\

|

\ i

,/’/ \ q?p\

ESPANDERSI /(T2 ~— é fa\ AUMENTARE
SUI MERCATI | | ; | “o"e/o | LE VENDITE
INTERNAZIONALI \ / PERCHE \ LY

~—" L'ASSICURAZIONE
DEL CREDITO

T S o

// ti]-':E k""z \ | R Y‘\\\
d=>) N
) / \ﬂ [|_[]/

b

O —— .

FACILITARE PROTEGGERSI
L'’ACCESSO CONTRO | MANCATI
Al FINANZIAMENTI PAGAMENTI
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CESSIONE DEL CREDITO E

Ritardi nei pagamenti, forte esposizione commerciale verso il cliente, credito bancario non
sufficiente: tutte queste difficolta possono essere risolte grazie ad una migliore gestione del
capitale circolante. La cessione del credito di Borsafattura.it ti permette di farlo garantendoti
liquidita in tempi brevi e in modo semplice e flessibile

IDEALE SE:

B le tue fatture hanno tempi di pagamento molto lunghi mentre quelle dei tuoi fornitori
hanno una scadenza piu breve

per la tua azienda il credito bancario non e sufficiente o hai bisogno di migliorare il rating
vuoi migliorare la gestione del capitale circolante della tua impresa

vuoi acquisire nuovi clienti concedendo loro dilazioni di pagamento

vuoi ottenere condizioni piu vantaggiose dai tuoi fornitori pagandoli piu velocemente.

B BB B B

| clienti di Borsafattura.it anticipano in media di 80 giorni I’'incasso dei propri crediti
commerciali rispetto alla scadenza originale, potendo cosi diminuire I'esposizione (rischio)
commerciale verso il cliente, ottenendo liquidita velocemente per saldare i pagamenti, e
aumentando in media del 20% il volume della fornitura da un singolo cliente.

BCRSAFATTURA.t

Questo strumento crea un Equilibrio nella posizione di liquidita dell’impresa
proporzionata al suo fatturato e con riduzione della necessita di finanziamento bancario
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SUPPLY CHAIN FINANCE E

In Italia il mercato potenziale della supply chain finance vale circa 500 miliardi di euro di cui solo il
30% circa assistito da strumenti di finanziamento del capitale circolante.

Abbiamo quindi a disposizione una manovra di circa 350 miliardi di euro che sta passando
inosservata e che puo costituire uno strumento efficace per le PMI di accesso al credito.

«Ne e un esempio l'accordo recente tra Gucci e Intesa San Paolo. La societa del gruppo Kering
ha deciso di garantire per le PMI sue fornitrici presso Intesa San Paolo, permettendo loro di
accedere al credito bancario a condizioni vantaggiose e in tempi rapidi. Il vantaggio e reciproco: il
fornitore strategico finanzia la crescita o si salva dal default, il brand non perde (o rafforza)

un anello fondamentale della filiera.»

Copertura del Credito
Reverse Trade Credit
Factoring

Reverse Factoring

BB BB BB B

URA.t

digital

BORSAFATT
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NUVO FUTURO «Finanza Digitale con copertura credito»

BCRSAFATTURA.t

]
AN acquistano
g caricano pagano
P N croditl  __ 100%
= K@ 3
a scadenza
PMI- SELLER INVESTITORI
6666
YY)
- —mmwcomo—e— .
[[1] [— m

—o- e SALDO a scadenza ~~——

Debitori ]

Contratti difornitura

/ Pagamenti
Cedente e Sub-Senvicer
CEDENTE (cliente di
EB)
. y COMPAGNIA DI
Cessione Crediti ASSICURAZIONE
wLnior.
Notes
: /
= Senior & .
~ Semicer Mezzanine Notes | 11ird Barty.
. Investor
Y

INVESTOR
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Le immagini, i testi, le idee ed in %enerale il materiale creativo originale contenuto, sviluppato ed esposto nel seguente documento sono di
proprieta European Brokers S.r.l. - www.ebrokers.it. I| contenuto del presente documento e da considerarsi riservato e confidenziale.
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